Rozhovor so Stefanom Rychtarikom, risk analytikom NBS: Menej dostupné
hypotéky a uvery
(06.06.2019; Televizna stanica TA 3; Analyzy a trendy; 21:30; Daniel Horfiak)

Daniel Hornak, moderator:

"Slovaci su rekordérmi v zadlZzovani. Len za poslednych 6 rokov sa celkovy objem Uverov domacnostiam
zdvojnasobil a aktualne dosahuje droveri 36 miliard eur. Narodna banka Slovenska preto zacina
zatahovat ruénu brzdu. Regulaéné opatrenia postupne obmedzuju pristup Slovakov k Gverom. Aké rézne
efekty maju tieto kroky na komeréné banky, ale hlavne na klientov, to je téma dnesnej relacie Analyzy a
trendy. Pozvanie do diskusie prijali pan Stefan Rychtérik, risk analytik Narodnej banky Slovenska,
prijemny dobry vecer."

Stefan Rychtarik, analytik Narodnej banky Slovenska:

"Dobry vecer."

Daniel Hornak:

"A Peter Vilagi, analytik spolo¢nosti Fincentrum. Takisto prijemny dobry vecer."

Peter Vilagi, analytik spolo¢nosti Fincentrum:

"Dobry vecer."

Daniel Hornak:

"Pan Rychtarik, prva otazka na vas, aby sme sa dostali do tejto témy, priblizte pre divakov, aka je ta aktualna
situacia so zadlzovanim sa domacnosti. Naozaj uz to prekrocilo nejaku udrzatelnu uroveni? Ako sa vyvija
to zadlzovanie?"

Stefan Rychtarik:

"No je tak, ako ste povedali, rast Uverov slovenskym domacnostiam je velmi vysoky, je najvyssi v Eurépskej
unii, je stale najvyssi a je najvyssi uz niekolko rokov. Hovorime o siedmich rokoch po sebe, takze nie je to
nejaky novy fenomén. Tento velky rast Gverov sa prejavuje v raste zadlzenosti, ktora tiez stale velmi rychlo
rastie a je najvySSia v naSom regidne. Ta zadlzenost je na urovni 40 az 45 % hrubého domaceho produktu,
¢o uz je uroven, o ktorej aj Medzinarodny menovy fond hovori, Zze tato Uroven nie je prospeSna pre
ekonomiku."

Daniel Hornak:

"Aké rizika to mbdze potencialne spdsobit do buducnosti?"

Stefan Rychtarik:

"Tak, ako vidite, dnes sa splacaju uvery bez problémov, Zijeme v dobrych €asoch, lenze uvery a hlavne
uvery na byvanie su vztah na 30 rokov, takze pravdepodobne zazijeme s tym Gverom aj dobré, aj zIé Casy.
A prave v tych zlych €asoch sa ukaze, ze tie very mézu mat problém so splacanim. Znamena to problém
pre banku, znamena to problém pre domacnost a znamena to problém pre celt ekonomiku. Ak sa pozrieme
na iné Staty, z minulej krizy ti, ktori mali velkl zadlzenost domacnosti, mali velmi velky problém znovu
nastartovat’ ekonomiku po krize."

Daniel Hornak:

"Ak by ste teda mohli priblizit, uz pred rokom Narodna banka Slovenska zacala robit' urcité kroky, aby
tento trend timila. CiZze na tvod v skratke. Aké opatrenia Narodna banka Slovenska prijala?"

Stefan Rychtarik:

"Ja by som len povedal, Ze ten trend nejakého sprisfiovania pravidiel na trhu retailovych uverov za¢al uz v
roku 2014 a postupne Narodna banka obmedzuje rézne Casti, rozne parametre Gverov. Pozname velmi
dobre problematiku LTV, Cize to je vec, ze do akej miery nam banka umozni prefinancovat nasu
nehnutelnost, takzvané 100 alebo 90 %-né hypotéky, je tam ten limit na maximalne Uverové zatazenie,
uverovy strop, takisto nejaky limit na schopnost klienta splacat’ svoj uver, takze bavime sa o kombinacii, o
sade obmedzeni, ktoré v podstate vychadzaju z toho, aby bol Gver, ktory si klient zoberie, primerany jeho
finan¢nej situacii."

Daniel Hornak:

"Dakujem pekne. Pan Vilagi, ako vy vnimate vyvoj na finanénom trhu z tohto pohladu. Naozaj je ta situacia
taka, Ze je na mieste, Ze Narodna banka Slovenska prijima takéto opatrenia?"

Peter Vilagi:

"Treba povedat, Ze nielen rast Uverov je rekordny, ale zaroven v kontexte toho, ze Cisté prijmy nerastu do
takej miery, ako ta zadlzenost. Cize to je také hlavné riziko, ktoré moZe ovplyvnit schopnost splacat Gvery
klientov do buducnosti. A treba povedat, Ze dnes Zijeme naozaj dobré Easy, kedy su rekordne nizke urokoveé



sadzby a tie nevydrzia veéne. Cize my hovorime klientom, aby sa na tie zIé asy pripravovali a spravali sa
zodpovedne prave v tom, Zze popri splacani hypotéky vyuzili priestor na to, aby viac investovali a odkladali
si peniaze aj na pripad, kedy im splatky porastu.”

Daniel Hornak:

"Maiju tieto opatrenia Narodnej banky Slovenska ten Zelany efekt, kedze uz nejaky rok sa postupne
zacinaju uplathovat v praxi? Vidime tu spomalenie tempa €erpania novych Uverov?"

Peter Vilagi:

"Ano, treba povedat, Ze ta dynamika rastu je niz$ia, rastd Gvery alebo zadlZenost nadalej, ale blizime sa
uz k jednocifernym c&islam. Pritom posledné roky sme boli zvyknuti na dvojciferné rasty tverov na byvanie
a to uz pravdepodobne nebudeme zazivat v najblizSich rokoch a nielen kvéli opatreniam Narodnej banky
Slovenska, ale aj kvéli tomu, Ze potencial trhu sa vy€erpava. Klienti, ktori si chceli kupit nehnutelnost, si ju
zpravidla uz kupili. A zaroven mézeme oCakavat, aj kvoli demografii, Zze ten dopyt bude klesat. Pretoze
podiel klientov vo veku od 25 do 39 rokov nam bude klesat’ a v najblizSich 10 rokoch nam v tejto vekovej
kategérii ubudne takmer Stvrt miliéna fudi. CiZe ten priestor na dalSie uvery sa zmensuje."

Daniel Hornak:

"Aky je vlastne podiel nesplacanych uverov na Slovensku? Mozno, ako vidite ten vyvoj do budicnosti?
Tazko povedat, &i pride kriza, kedy pride, ale ako vnimate tento faktor?"

Peter Vilagi:

"Co sa tyka Uverov na byvanie, tak tam je naozaj disciplina velmi dobra, pretoze mame urokové sadzby
velmi dobré, trh prace je vo velmi dobrej kondicii, fludia maju peniaze a tym, Ze stale sa zvySuju aj mzdy,
tak priestor na to, aby to dokazali splacat je a v podstate zlyhané tvery su niekde na drovni 1,5 % v
sucasnosti. Jediny taky fenomén alebo oblast, kde je dvojciferna miera zlyhavania Gverov, su Standardne
kreditné karty, kde sme okolo 13 %."

Daniel Hornak:

"Podme sa uz teraz pozriet na jednotlivé opatrenia a konkrétne efekty na klientov, respektive aj na
komercné banky. Vy ste spominali, jedno z tych hlavnych su LTV-Cka. V minulosti boli tplne bezné 100 %-
né hypotéky, dnes je to, da sa povedat uz sci-fi, Cize aka je ta aktualna situacia, respektive od jula ma déjst
eSte k jednému sprisneniu. TakZe, s ¢im musia klienti poCitat?"

Stefan Rychtarik:

"Tak v prvom rade teda nadviazem na to, €o ste povedali. 100 %-né hypotéky nikdy neboli Standard vo
svete, bolo to také v niektorych krajinach. Takze, ak Narodna banka dala tomu absolutny stop, treba sa na
to pozriet skor, ako na také zosuladenie tej normalnej praxe. Ta 100 %-na hypotéka jednoducho je akési
zakazané ovocie, je to nie€o, €o laka banku, ldka to aj klienta, ale nie je to najma v &ase krizy dobré ani
pre banky, ani pre klienta. No, od 1. jula bude posledny nabeh sprisfiovania tejto politiky, ktora bola prijata
eSte v minulom roku. A bude to znamenat to, Ze hypotéku s mierou financovania medzi 80 a 90 %, toto
tento priestor sa pre banky obmedzi len na 20 % novej produkcie Uverov."

Daniel Hornak:

"Pan Vilagi, aky je efekt tohto sprisfiovania v praxi? Znamena to, Ze naozaj ludia niektori ani nedostanu
hypotéku? Alebo dostanu ovela nizSiu, ako dajme tomu chceli alebo v minulosti mali narok?"

Peter Vilagi:

"Skor ten dopad je taky, Ze dostavaju klienti nizSie Gvery, ako o€akavali, tym padom musia prehodnotit
rozhodnutia o kipe nehnutefnosti bud tak, ze si berd menSie byty, alebo si vyberu lacnejSie lokality. V
podstate dalSi fenomén toho je, Ze klienti, ktori mali peniaze v minulosti a brali si 100 %-né hypotéky len
preto, Ze to bolo lacné a vlastné zdroje si nechavali, ako GUverovu rezervu, tak dnes tie peniaze musia pouzit,
pripadne, ak ich nemaju, tak sa snazia ich dofinancovat bud' cez spotrebné avery, a o je mozno horsia
alternativa, cez nebankové spoloénosti, kde sa bavime asi 0 9 %-nych Grokovych sadzbach. Cize do istej
miery sa tam pre klientov to riziko zvySuje."

Daniel Hornak:

"Pan Rychtarik, ako hodnotite teda efekt tohto opatrenia? Ma to ten sledovany ucinok, ze ludia su
zodpovednej$i, pripravuju sa na Uver, davaji tam &ast svojich financii? Alebo vnimate aj tento efekt? Ze
jednoducho [udia to rieSia cez spotrebitelské alebo iné Uvery a mozno to bude mat eSte negativnejSie
efekty?"

Stefan Rychtarik:

"V prvom rade treba povedat to, ze Narodna banka, ked prijimala tento limit na to LTV, tak zaroveri s tym
prijimala aj limit na schopnost klienta splacat’ uver. To znamena, Ze my ratame samozrejme s tym, ze Cast
klientov, ktori maju priestor vo svojich prijmoch, si mézu zobrat dalSi Gver, ktorym si dofinancuju tu



chybajucu Cast’ uspor, toto je mozné a vidime z dat, Ze to vyuzivaju predovSetkym bohatSi klienti, ktori
vdaka svojim prijmom, sice si nemdzu zobrat 100 %-nu hypotéku, ale na zvysSok financovania nehnutelnosti
nemusia minut vlastné uspory, ale ich prijem im dovoli zobrat si na to aj spotrebitelsky uver. Presne, ako
povedal pan Vilagi, ak je tam 9 % urokova sadzba, ta splatka je pomerne vySSia a tym padom, pri kratkej
splatnosti spotrebitelského uveru, €o je maximalne 8 rokov, si to méze dovolit iba Elovek, ktory ma na to
naozaj dostato&ny prijem."

Daniel Hornak:

"Ako hodnotite teda toto opatrenie? Ma to ten vychovny efekt, Ze ludia sa pripravuju na hypotéku, nasporia
si tu potrebnu Cast a jednoducho dofinancuju si to z vlastnych zdrojov? Alebo skoér sa prejavuje ten
negativny vedlajsi efekt tohto opatrenia?"

Peter Vilagi:

"Ja by som povedal, Zze ta nabehova faza, kedy fudia si zvyknu, Ze nemdzu si zobrat 100 %-né alebo 90
%-né financovanie, je trochu dihsia. Cize my do buducnosti sa vieme tomuto prispdsobit, ale v dnesnej
situdcii je to tak, ze bud si minu vSetky svoje uspory, ktoré mali pripravené povedzme na dokonCenie
holodomu, holobytu, alebo ktoré si nechceli nechat, ako Gverovu rezervu, alebo si pozi€aju napriklad od
rodicov a tym padom vlastne si mierne zvysuju to svoje riziko. Samozrejme, bolo to potrebné pre pripad, ze
ceny nehnutelnosti v buducnosti klesnu, Cize bankovy sektor musi byt chraneny aj v tomto ohlade, aby ten
objem averov bol kryta aj nehnutelnostou tak, aby to vlastne pokrylo riziko, ktoré banka nesie."

Daniel Hornak:

"Samozrejme, niektorych ludi toto opatrenie da sa povedat’ zaskocilo, s tym kratkym €asom. Ale opytam
sa, pre tych, ktori naozaj dlhodobo planuju, vedia, Ze o 5, 10 rokov budu oni alebo ich deti potrebovat
hypotéku na financovanie byvania. Aké su idealne spdsoby na pripravu finanéni na takyto krok, aby
jednoducho ¢&lovek, dajme tomu tych 20 % mal pripravené na €erpanie hypotéky."

Peter Vilagi:

"Dlhodobo hovorime, Ze najlepsie investicie su investicie cez podielové fondy. Cize tam je $iroka skala
moznosti, ktori klienti moézu vyuzit’ prave na, €i uz sporenie také to kratkodobejsie, strednodobejsie, alebo
aj dlhodobejSie na déchodok, ¢o dnes eSte stale malo klientov rieSi. TakzZe toto je jedna z ciest."

Daniel Hornak:

"Pan Rychtarik, tie dalSie opatrenia, ktoré Narodna banka prijala sa tykaju prisnejSieho skimania bonity
klientov a takisto zavedenie Uverového stropu na urovni osem nasobku ro&ného prijmu konkrétneho
¢loveka. Cize, ak by ste mohli pribliZit efekt tychto opatreni, €o tym sledujete a &i to spinilo tie odakavania
Narodnej banky?"

Stefan Rychtarik:

"Treba samozrejme povedat to, Ze priprava tychto opatreni je tak, ako naznacil aj pan Vilagi, je to dlhodoby
proces. Ludia sa potrebuju na to nastavit, ¢ize Narodna banka to sprisfiuje postupne. Nie je tam nejaka
Sokova terapia. No a ten efekt je jednoduchy. Tak, ako si mozno spomenieme, Ze kedysi sa jazdilo po
Bratislave Sestdesiatkou a zhruba v roku 2007, ak sa dobre pamatam, zhodou okolnosti pred krizou
poslednou, bol ten limit znizeny na patdesiat. Tiez to pre niektorych fudi znamenalo, Zze budu do prace
cestovat dlhsie, niekto musel rano skér vstat' a mohlo to pésobit obmedzujuco. Dnes vieme povedat, Ze to
pomohlo znizit nejaké Skody na majetku alebo na zdravi obyvatelov miest. Takze, podobne aj pri tychto
skumaniach bonity a Uverovych stropoch, kazdé sprisnenie, kazdé obmedzenie, samozrejme, mdze byt pre
niekoho prekazkou, limitom, z kratkodobého pohladu. Délezité je sa pozriet na to dlhodobo. A dblezité sa
pozriet na to tak, Ze aby Clovek nevlastnil byt len teraz, ale aby ten byt dokazal vlastnit' aj potom, v zlych
Casoch. Takze odpoviem na to velmi jednoducho, tieto opatrenia skimania bonity klienta a Uverového
stropu znizuju pravdepodobnost, Ze klienti v ase krizy pridu o svoje byvanie."

Daniel Hornak:

"Od jula déjde k eSte jednému sprisneniu tych podmienok, ¢o sa tyka aj vynimiek z Gverového stropu, ak by
ste to mohli pribliZit, teda k akému sprisneniu este dojde?"

Stefan Rychtarik:

"Podobne, ako pri tych LTV politikach, je nastavena nejaka absolutna hranica a nad fiu je povoleny nejaky
limit, ktory sa moze precerpat, ktory je ponechany bankam na zvazenie. No a tento priestor pre banky
davat vysSie Uvery, neZ je osem nasobok ro¢ného prijmu Ziadatelov, klesne z aktualnych 20 % na 10 %
novej produkcie. V podstate je to taky postupny nabeh, €iZze od 1. jula, oproti dnednej situacii, nenastane
Ziadna zasadnejSia zmena."

Daniel Hornak:



"Suhlasite s tym, Ze nenastane Ziadne zasadnejSie zmena? Alebo ako vnimate vplyv tohto opatrenia na
klientov a vlastne celkovu dostupnost Uverov, najma pri tych nizkoprijmovych skupinach?"

Peter Vilagi:

"Treba povedat, Ze ten limit je tak nizky, Ze pravdepodobne ho banky vyuziju v ramci zamestnaneckych
benefitov. Cize priestor pre bezného klienta tam velmi nebude na to, aby ratal s tym, Ze dostane Gver vy$si,
ako je osem nasobok jeho roéného prijmu. Ale ja by som to posadil do kontextu. VSetkych tychto opatreni
a zaroven toho, ze sa vyrazne obmedzilo stavebné sporenie, podpora stavebného sporenia, vyrazne sa
obmedzili Statne prispevky pre mladych v ramci hypoték, a to, Ze nemaju ziadnu alternativu. Jednoducho
najomné byvanie na Slovensku neexistuje a nielen tato, ale ziadna predchadzajuca viada to komplexne
neriesila. Cize bytova otazka na Slovensku nie je vyrieSena. A za miia by nebol problém, keby sme mali
LTV 50 %. Nech je 50 %-né financovanie. Nech su stropy také, ako v zapadnej Eurdpe, ale nech je tu
alternativa. A to je ten najvacsi problém, Ze dnes klienti maju jedini moznost, bud’ si zobrat’ hypotekarny
uver a predtym si vytvorit' ti rezervu, ktord budu potrebovat na dofinancovanie, alebo proste byvat u
rodi¢ov."

Daniel Hornak:

"Myslite si, ze je tu perspektiva, Ze sa nie¢o zmeni? Alebo jednoducho, tento trend sprisfiovania ... len na
Cerpanie hypoték a na druhej strane absencia nejakej alternativy v podobe najomného byvania, ze s tymto
budu ludia bojovat’ eSte dlho?"

Peter Vilagi:

"No, uz v Bratislave vidime dnes, Ze 30 % bytov, ktoré sa kupuje, st investi¢né byty. Cize trh komeréného
byvania uz rastie. A jednoducho klienti rataju s tym, Zze ceny pdjdu hore, prave kvéli mensej dostupnosti
Uverov a zaroven, ze bude vacési dopyt po najomnom byvani, prave takomto, lebo zZiadna alternativa
neexistuje, a klienti si az tak velmi, hlavne z inych regiénov, z ktorych budu chciet sem prist za pracou,
nebudd mat. CiZe rie$enie zatial v nedohladne. Zatial nepoznam taku politiku, ktora by bola vlastne v
nejakej priprave a ktora by toto rieSila."

Daniel Hornak:

"A eSte sa vas spytam na vas nazor ohladne zhorSenia dostupnosti Uverov. Aka skupina klientov je najviac,
dajme tomu zasiahnuta tymito opatreniami? Alebo ktora to najviac citi? Su to ti nizkoprijmovi, su to mladsi
klienti? Kto najviac citi efekty tychto opatreni?"

Peter Vilagi:

"Tak, ide hlavne o tych mladSich ludi a nizkoprijmovych. Ale treba povedat aj to, Ze zavisi aj od toho, kde
kupuju nehnutelnost. Ak vyslovene idu s tym, Ze chcu si v Bratislave, prestahovat sa do Bratislavy, do
KosSic alebo do inych krajskych miest a tam si zobrat' hypotéku, tak to ich prave najviac zasahuje, v tychto
lokalitach."

Daniel Hornak:

"Pan Rychtarik, ako vy vnimate tuto otazku? Pan Vilagi otvoril viacero zaujimavych aspektov. Ako uz
zaznelo, Narodna banka Slovenska si teda pini svoju ulohu, pretoze tempo zadlZzovania nie je primerané,
dajme tomu. Ale tieto dalSie désledky, ako vnimate? Naozaj méze byt v buducnosti problém, ¢o sa tyka
zabezpecenia byvania z tohto titulu?"

Stefan Rychtarik:

"Tak urc€ite musim suhlasit' s panom Vilagim, Ze otdzka najomného byvania je velmi, vefmi aktualna a nie
je velmi rieSena. Myslim, Ze to sa da docitat’ aj v spravach o finan¢nej stabilite Narodnej banky. Na to
Narodna banka uz upozorfovala. No a skor je otazka to, ze €o znamenaju tieto opatrenia. Lebo oni boli
rézne zamerané, na rézne skupiny klientov. Niektoré znizovali riziko nizkoprijmovych skupin, prave ten
uverovy strop postihol najviac vysokoprijmové skupiny, ktoré vyuzivali vysoky prijem na Cerpanie
obrovskych uverov, takZe ten dopad je relativne roznorody. DéleZité je podla mia to, Ze &i tieto opatrenia
vedu k tomu, Ze by ludia si nemohli vyriesit’ byvanie, alebo &i vedu k tomu, aby to byvanie, ktoré si vyrieSia,
bolo povedzme lacnejSie, menSie, v lacnejSej lokalite, ale stale déstojné byvanie. A k tomuto Narodna
banka smeruje. KedZe nema zodpovednost za bytovu politiku, ako taku, tak sleduje tu situaciu v podstate
tak, aby ako som povedal uz pred chvifkou, élovek mohol to svoje byvanie nie vyuZzivat len teraz v dobrych
Casoch, a tesit sa z obrovskej novostavby v centre Bratislavy, ale aby toto byvanie mohol mat aj o 5, alebo
10 rokov, v Case krizy. Takze neni ciefom vlastnit o najlepsi byt, ale vlastnit ho cely zivot. A ddlezité je to,
Ze v podstate vidime to na tej skisenosti z inych krajin, mame ten luxus, mozZnost' poucit sa zo situacie v
irsku, Spanielsku, v Portugalsku, kde uz zazili tento takyto boom, kde si poZigali teda obrovské, obrovské
uvery a doslo teda k velkému utrpeniu ekonomickému. A ak mézeme povedat, ze ten strom pozname po



ovoci, tak ak sa dneska pozrieme, ¢o znamena nadmerna zadiZzenost' pre tieto krajiny, tak to ovocie
obrovskych uverov je velmi zlé."

Daniel Hornak:

"Blizi sa zaver relacie, takze priestor na také zavere¢né zhodnotenie alebo pohlad do buducnosti. Ak by ste
teda mohli nadviazat. Su dostupné nejaké strestesty, nejaké progndzy, simulacie, Ze v pripade, Ze pride
vaznejSia recesia, o teda urcite pride, len nevieme kedy, &i je ten finan€ny trh na Slovensku, pri su¢asnom
zadizeni doméacnosti alebo aj firiem teda odolny, stabilny, alebo hrozi nejaké vyraznejsie naozaj zvysenie
splacanych tverov a problémov do buducnosti?"

Stefan Rychtarik:

"Mbzem vas len pozvat Citat’ spravu o finan¢nej stabilite. Zhrniem to asi tak, Ze samozrejme, Narodna
banka robi tieto simulacie, v najnovsej sprave o finanCnej stabilite sme simulovali vlastne podobné
podmienky, aké tu boli v roku 2009. Vidime, ze tam narastli nesplacané uvery, v tejto simulacii pomerne
vyrazne. Viac pri spotrebitelskych uveroch, menej vyrazne pri hypotékach, lebo tam sa ludia snazia, akoby
viacej a s vacsim usilim to vyriesSit. Pre banky to znamena ale to, Zze kedZe to portfélio Uverov retailovych
sa v medzi€ase viac, ako zdvojnasobilo, tak tie straty by boli ovela vacsie, ako boli v roku 2009. A preto
Narodna banka to vlastne v takych 2 pilieroch, v 2 liniach sleduje, to je to riziko. Na jednej strane zmierfiuje
riziko pri novych Gveroch, to su prave tieto opatrenia, o ktorych sa bavime. A v podstate analyzy ukazuju,
Ze tie uvery poskytnuté po prijati tychto opatreni, pochopitelne vedu k niz§im stratam v tej simulacii. Lebo
to su uvery, ktoré maju prave tie nizSie LTV, menSiu pravdepodobnost, to, ze klient nesplati. A druhy pilier
tychto opatreni je to, Ze Narodna banka aj posilfiuje kapitalovo banky, a nuti banky, aby vytvarali
dodatoéné kapitalové rezervy, aby boli pripravené tieto straty absorbovat, v pripade zhorSenia ekonomicke;j
situacie."

Daniel Hornak:

"Pan Vilagi a sa opytam na urokové sadzby. To takisto divakov vzdy zaujima. To znamena, uz sme si za
ostatnych par rokov aj zvykli na rekordne nizke sadzby, &i oCakavate, Ze to tak bude aj nadalej, alebo v
pripade zhor8enia ekonomického vyvoja tu vidite nejaké riziko narastu urokovych sadzieb a tym spdsobeny
Skrt cez rozpocet klientom s Gvermi?"

Peter Vilagi:

"No, banky si kompenzuju vypadok prijmov za nizkych urokovych sadzieb vysokymi objemami. A v
momente, ked tie objemy budu klesat, tak méze sa stat, Ze budu musiet’ zvysit’ Urokové sadzby napriek tej
konkurencii, ktoru tu dnes mame. DalSi aspekt je vlastne Eurépska centralna banka, ktora sice hovori o
tom, ze by mala uz zvySovat Urokové sadzby uz v budicom roku, ale to je zase otazne. Pretoze dnes
obchodna vojna sa hovori, Ze ak sa este zhorsi, tak do 12 mesiacov tu mame globélnu recesiu. Hej. Cize
priestor v takom pripade zo strany Eurépskej centralnej banky na zvySenie urokovych sadzieb, by nebol.
Takze, urCite sa mdézeme pripravit na drahSie avery, ktoré budi v 80 a vySSom percentnom financovani,
otazka ostatnych financovani do 79 % LTV je zase o tom, ako sa vyvinie konkurencia na trhu."

Daniel Hornak:

"Pani, ja vam obom v tejto chvili velmi pekne dakujem za zaujimavu diskusiu o vyvoji na slovenskom
finanénom trhu a zadlZzeni domacnosti a prajem vam prijemny zvySok vecera. Dovidenia."

Stefan Rychtarik:

"Dakujeme, dovidenia."

Peter Vilagi:

"Dovidenia."



