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Netechnické zhrnutie

Malé a stredné podniky su zakladnym pilierom eurépskeho hospodarstva. Tvoria viac ako polovicu HDP EU a
takmer dve tretiny pracovnych miest v sukromnom sektore. Mnohé z tychto podnikov vS§ak obmedzuju svoj vlastny
potencial externého financovania, pretoZe sa rozhodnu neziadat o bankové uvery. Pochopenie toho, preco tieto
podniky neZiadaju o uver, je nevyhnutné pre navrhovanie politik, ktoré u¢inne podporuju investicie a rast. Na ana-
lyzu pouzivame udaje z Prieskumu o pristupe podnikov k financovaniu (SAFE). V naSej vzorke 5,4 % podnikov
neziadalo o Uver, pretoze o€akavalo odmietnutie alebo bolo odradené z inych dévodov, a 21,2 % neziadalo o Uver
z inych dévodov. V porovnani s iba priblizne 2,2 % firiem, ktoré nedostali Gver, tieto Cisla naznacuju, ze ovela
viac podnikov o uver neziada ako nedostane. Zdrzanie sa Ziadosti preto nie je okrajovym javom, ale predstavuje
hlavny a ¢asto neefektivny dévod nedostato&nych investicii do eurépskeho sektora malych a strednych podnikov.

Zvyc€ajne maju analyzy tendenciu povazovat podniky, ktoré neziadaju o Uver, za okrajovu kategoriu. V tejto Stadii
predpokladame, Ze tento pohlad nie je Uplny a dostato€ne nezachytava réznorodé dévody, kvoli ktorym podniky
neziadaju o uver. Vytvorili sme ramec oCakavanej uzito€nosti, v ktorom firma zvazuje oakavané prinosy a na-
klady spojené so ziadostou o Uver vzhladom na fundamenty, vnimanie a externé Uverové prostredie. Takyto
semistrukturalny pristup nam umoznuje rozlisit, preco sa firmy rozhodnu nepoziadat o Gver, a prepoijit tieto motivy
s meratelnymi charakteristikami firmy a trhu. Na zaklade tohto ramca identifikujeme Styri moznosti, ktoré spolocne
formuju spravanie malych a strednych podnikov pri financovani:

e  Ziadost: Firma aktivne Ziada o Gver.

e Vlastné zdroje: Firma ma dostatok likvidity/vlastnych zdrojov a financuje si investicie sama.

e Odradenie: Firma neziada o uver lebo o€akava zamietnutie ziadosti alebo vidi mald Sancu na schvalenie uveru
(kanal o€akavani/dovery).

e Iny dévod: Firma neziada o Uver lebo vnima naklady na externé financovanie ako prili§ vysoké/administrativu ako
prili§ zatazujucu (kanal nakladov).

Tento ramec dopifiame empirickou analyzou s pouZitim multinomialnych a $tandardnych logistickych regresii.
Na analyzu pouzivame mikro udaje zo SAFE a ponukovy ukazovatel skonstruovany z prieskumu bankovych tGve-
rov ECB. Vacsie, starSie a ziskovejSie firmy s jasnymi investi€nymi pldnmi Ziadaju o uver s va¢Sou pravdepodob-
nostou, zatial ¢o malé a mladé firmy Ziadaju menej ¢asto. Tento vysledok plati po¢as celého sledovaného obdobia
rovnako pred pandémiou COVID aj po¢as pandémie, pricom sa rozdiel po pandémii eSte zvacsil. Negativne vni-
manie dostupnosti Uverov vyrazne zvysuje pravdepodobnost toho, Ze si dany podnik nepoda ziadost o uUver.
Pozitivne skusenosti s bankovymi Gvermi z minulosti podporuju dalSie podavanie ziadosti, o odhaluje ,kanal
ocCakavania/dévery“, ktory spaja presvedcenia a ziskané skusenosti s dopytom po Uveroch. Podniky s potrebou
refinancovat sa su CastejSie odradené od Ziadosti, o odraza slabSie fundamenty. ,Iné dévody“ nepoziadania
O uver su spojené s vhimanymi nakladmi a zhor§enou ponukou Uverov, priCom tento jav sa stal vyraznejSim
po nedavnom zvyseni Urokovych sadzieb. Celkovo sa ukazuje, Ze neziadat’ o Uver z inych dévodov a byt odra-
deny od poziadania skryva rézne ekonomické dovody.

Predvidatelné a transparentné Uverové podmienky su nevyhnutné k tomu, aby bol podiel podnikov, ktoré su od-
radené bezddvodne, ¢o najmensSi. Aj mensie sprisfiovanie podmienok Uverovania mdze vyrazne zvysit podiel
odradenych, najme malych, podnikov. Cielené politiky mézu fungovat. ZniZzenie nakladov na podavanie Ziadosti,
ako to dokazuje napriklad belgicka reforma z roku 2014, ktort skumali Ferrando a Mulier (2022), méze povzbudit
viac podnikov k podaniu Ziadosti. Podobne aj systémy verejnych zaruk, zlepSenie spatnej vazby medzi bankami
a malymi a strednymi podnikmi a jasna komunikacia o Standardoch poskytovania uverov moézu kompenzovat
negativne vnimanie a zabranit tomu, aby podniky neZiadali o uver zo subjektivnych dévodov. V Studii poukazu-
jeme na to, zZe pristup malych a strednych podnikov k financovaniu je formovany tak objektivnymi obmedzeniami
na strane podnikov, ako aj presved&eniami, o€akdvaniami a minulymi skisenostami. ldentifikacia a rieSenie
tychto behavioralnych faktorov moze zlepSit efektivnost’ alokacie uverov a zvysit odolnost’ eurépskeho sektora
malych a strednych podnikov.
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