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Netechnické zhrnutie

Vlastnictvo nehnutel'nosti je medzi respondentmi dominantnym typom byvania a vaésina maji-
tel'ov ho opisuje ako zamernu volbu formovani preferenciami a zivotnymi okolnost’ami, nielen
vekom alebo prijmom.

Vacésina respondentov vlastni nehnutelnost, v ktorej byva (63 %), priblizne Stvrtina byva bez-
platne v nehnutelnosti patriacej rodinnému prisludnikovi a priblizne 11 % byva v prenajme.

Vlastnictvo je CastejSie u respondentov s vys$8imi prijmami, u starSich, a u tych, ktori su zoso-
baseni alebo Ziju s partherom.

Vacésina majitelov uvadza, Ze uprednostriuju vlastnictvo pred prenajmom alebo ako hlavny dé-
vod vlastnictva uvadzaju zZivotné okolnosti.

Majitelia nadobudli svoje nehnutelnosti tromi hlavnymi spésobmi v zhruba rovhakom pomere.

Vlastnici nadobudli svoj majetok kupou z vlastnych prostriedkov, hypotekarnym financovanim
alebo dedenim a darmi v priblizne rovnakych podieloch.

Starsi maijitelia s va¢Sou pravdepodobnostou kupili nehnutelnost z vlastnych prostriedkov. Hy-
potekarne financovanie je najbeznejSie medzi mladSimi majitelmi a majitelmi v strednom veku,
€o odraza postupny rozvoj hypotekarneho trhu po roku 2005.

Vac&sina diznikov pokryla ast kupnej ceny nekrytej hypotékou z osobnych uspor a/alebo pomo-
cou rodinnej podpory, kazdy desiaty vSak vyuzil dodato¢ny uver na dofinancovanie.

Takmer 12 % majitelov vlastni aj d’alSie rezidenéné nehnutelnosti, vaésinou kvéli tomu, aby ich
nechali svojim detom alebo ako investiéné nehnutel'nosti.

Dodatoény maly podiel vlastnikov aktivne planuje ziskat’ druhu nehnutefnost.

Majitelia vlastnia dalSie nehnutelnosti najma preto, aby ich nechali detom alebo kvéli prijmom
z prenajmu. Niektoré slUzia na rekreacné ucely.

Vlastnictvo viacerych nehnutelnosti je regionalne rozloZzené nerovhomerne.

Vaésina najomnikov planuje v buducnosti viastnit’ nehnutelnost’, dostupnost’ vSak zostava pre
niektorych z nich prekazkou.

Vyse dve tretiny najomnikov planuje v buducnosti vlastnit nehnutefnost. Ich motivacia do znac-
nej miery odraZza motivaciu su€asnych vlastnikov.

Viac ako polovica najomnikov, ktori neplanuju vlastnit nehnutelnost, uprednostriuje prenajom,
pretoZe si cenia flexibilitu alebo mensi dlhodoby zavazok.

Priblizne 40 % najomnikov, ktori neplanuju vlastnit nehnutelnost, uvadza ako dévod cenovu
nedostupnost alebo finanéné obmedzenia.
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Vlastnici su so svojim byvanim spokojnejsi ako najomnici. Cenova dostupnost’ je vnimana ako
najslabsia vo velkych mestach a v pripade vaésich domacnosti.

e Vlastnici uvadzaju vy3Siu spokojnost so svojim byvanim aj so susedstvom. Pravdepodobne to
odraza vacsiu stabilitu a silnejsie puto s miestnou oblastou.

¢ Vnimana ponuka byvania je lepSia vo vacSich mestach a rozvinutych regiénoch. S rastucou
velkostou domacnosti prudko klesa.

v v

domacnosti a len mierne sa zlepSuje s prijmom.

Respondenti vo vSeobecnosti odporucaju skér kipu nez prenajom, svoje odporucanie vSak
podmienuju podmienkami financovania.

e Prieskum obsahoval experiment, v ktorom respondenti odporucili hypotetickému mladému ¢lo-
veku bud kupu, alebo prengjom nehnutelnosti za réznych finanénych podmienok.

¢ Podiel odporucajuci kupu sa pohybuje medzi 40 % a 70 % v zavislosti od poZadovanej dlhovej
zataze a potreby dofinancovania z vlastnych prostriedkov.

o Podpora vlastnictva zostava silna, ked je hypotekarne zatazenie nizke, ale za menej priazni-
vych podmienok sa presuva smerom k prenajmu.
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