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Peter Majer, hovorca NBS

Dobry den, vitajte na tlaCovej konferencii Narodnej banky Slovenska 0 sprave o finan¢ne;j
stabilite alebo o tom, aky zdravy je slovensky finan¢ny sektor. Predstavia vam ju pan Vladimir
Dvoracek, ¢len bankovej rady a vykonny riaditel’ iseku dohl'adu a finanénej stability a pan
Marek Licak, riaditel odboru finan¢nej stability. Teraz poprosim o tvodné slovo pana
Dvoracka.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS a vykonny riaditel’ iseku dohPadu

a finan¢nej stability

Viazené damy, vazeni pani, dovol'te, aby som vam predstavil spravu o finan¢nej stabilite. Po
minulé roky sme tu stretavali tak isto k spravam a posledné dva roky bola monotematicka,
venovali sme sa hlavne pandémii. Tento krat vam prindSame spravu, ktora je vyrazne pestrejsia.
Je to sposobené hlavne tym, ze nam pribudlo vel'a novych rizik externého charakteru, patri
medzi ne samozrejme hlavne vojna na Ukrajine, ale nad’alej nam pretrvavaji problémy
v dodévatel'sko-odberatel'skych vzt'ahoch, rasti nam ceny energii. Toto rezultuje do zvysenej
inflacie a tato neistota samozrejme sa premieta do d’alSieho vyvoja. Ddlezité konsStatovanie,
ktoré tato sprava prinasa je vSak to, Ze finan¢na stabilita zostdva zachovana. Pokial sa pozrieme
na nas slovensky finan¢ny sektor, ktory zostava stabilny, vidime v fiom takl dvojkol'ajnost,
taky akoby vyvoj, ktory sa moze zdat’ na prvy pohlad troSku protichodny. Na jednej strane
hrozi, Ze rastuce ceny a slab$i ekonomicky rast bude spdsobovat’ zhorSenie splacania tiverov.
To je riziko, ktoré tu do budicna vidime, na druhej strane, pokial ide o trendy, pretrvava nam
nad’alej rekordny rast cien byvania a zrychl'uje sa stdle tempo Uverov na byvanie, stile sa
Cerpaju nové hypotéky atento rast je dvojciferny. Ako sa toto odraza u podnikov
a u domacnosti - to je jedna z nosnych tém nasej spravy. Pokial’ ide o podniky, tu vidime, Ze
zvySend inflacia a slab$i dopyt budii mat’ nepriaznivy dopad na podniky. Podniky sa po
koronakrize nenachadzaji v uplne takom dobrom stave ako boli pred nou, maji zhorSent
finan¢nu situaciu a vysporiadali sa teda s nou rozdielne a preto budu zraniteI'nejSie voci tymto
novym Sokom. Uplne kI'a¢ové bude ako sa podniky budt schopné vysporiadat’ hlavne s rastom
nakladov, srastom ceny vstupov. OcCakavame, Ze priblizne 17 % uverov podnikov bude
Vv ohrozeni a do troch rokov by ndm mohlo zlyhat’ az 6 % uverov. Pokial’ ide o domacnosti tu

je ta situacia 0 nieco lepSia a musime stale venovat’ zvySenll pozornost’ tym domécnostiam,



ktoré st zadlzené a ktoré maji nizSie prijmy. Prave domécnosti s nizSimi prijmami mozu
narazit’' na problémy a modZze sa u nich objavit’ riziko nesplacania averov. Toto riziko sa asi bude
viac prejavovat’ u spotrebitel'skych tiverov, u tverov na byvanie ocakdvame dopad alebo ten
vplyv nizsi a pozitivne tu bude zohravat’ svoju tlohu aj to, Ze silny rast cien nehnutel'nosti bude
znizovat pripadné straty zo zlyhdvania uverov. Vo vSeobecnosti by sme ale domacnostiam radi
adresovali nasledovné: Viac, ako v minulosti je potrebné si sledovat’ svoj rodinny rozpocet
a Vv pripade potreby je potrebné upravovat svoje vydavky tak, aby najmid zadlzenym
domadcnostiam zostali finan¢né prostriedky na splatky uveru.

Dovol'te, aby som sa teraz zmienil aj o tej dolezitej oblasti, o tom ddlezitom trende,
ktory som zmienil a to je trh byvania. Ako som uz spominal, hypotéky nam rasta dvojciferne
a rekordne rasti ceny nehnutel'nosti. Spolu s d’alSimi $iestimi krajinami Eurdpskej unie dostalo
Slovensko v nedavnom obdobi varovanie od Europskeho vyboru pre systémové rizika, ktoré sa
tyka prave tejto oblasti. Tyka sa to najmé cien nehnutel'nosti, ktoré pritom rast cien vyrazne
predbicha prijmy domacnosti. Toto ma negativny dopad na dostupnost’ byvania, tdto sa nam
zacala rychlo zhorSovat. Preto je potrebné, aby okrem ziskania byvania prostrednictvom kupy
nehnutelnosti tu existovala alternativa a bude velmi ddélezité, aby sa rozbehol aj Statom
podporovany systém najomnych bytov. Chcel by som sa tieZ zmienit' o tom, Ze vybor pre
systémové rizikd hodnotil aj, ¢i st prijaté dostatoéné opatrenia za strany Narodnej banky a ¢i
su spravne nastavené limity. Konstatujeme, ze v tejto oblasti tie néstroje, ktoré sme pouzili
v oblasti makroprudencialnej politiky st dostatoéné a vyzaduje sa Ciastoéna uprava len
u niektorych oblasti. My sme uZ v minulej sprave komunikovali otazku uverov, ktoré presahuju
do dochodkového veku, tzv. strieborné hypotéky. Tu hrozi, Ze tento Cas splatnosti sa bude d’alej
predlzovat’ stale do vysSich vekovych kategoérii a preto sme sa rozhodli prijat’ isté Ciastkové
opatrenia. Tieto sa tykaju ukazovatel'a celkovej zadlzenosti K prijmu pre uvery presahujiuce do
dochodku. Je to tzv. ukazovatel’ DTI. Pri tomto ukazovateli navrhujeme isti zmenu, ktora vSak
nebude nijako dramaticka a neovplyvni aktualny trh tverov, bude skor posobit’ preventivne do
buducnosti, aby sa situacia d’alej nezhorSovala. Na druhej strane pripravili sme aj navrhy, ktoré
budi do istej miery uvoliiovat’ podmienky pri poskytovani tverov a to hlavne pri tzv. zelenych
uveroch. Zelené uvery ndm posluzia vlastne aj k ¢erpaniu finanénych prostriedkov z Planu
obnovy a odolnosti Slovenskej republiky auvolnenie niektorych parametrov pomoéze
jednoduchsie financovat’ obnovu rodinnych domov. Na zaver sa eSte zmienim o finanénom
sektore a 0 jeho odolnosti. Ako som uz hovoril aj stresové testy nam preukazali, ze finan¢ny
sektor nad’alej zostava odolny. Pokial’ ide o banky a poistovne, zostavaju ziskové a kapitalovo

silné. U bank sme v I. Stvrtroku videli mierny ndrast zisku, ale musim povedat, ze toto nie je



neobvyklé, mierny rast zisku sa prejavuje v celom sektore eurozony a Eurdpskej tunie
a slovensky bankovy sektor sa nachadza pod medianom. Pokial’ ide 0 kapital, stale si zachovava
sektor robustnu kapitalova vybavu aj s vel'’kou kapitalovou rezervou, ¢o je délezité do budtcna.
Pokial’ ide o poist'ovne, tieto dokonca dosahuji rekordné zisky v europskom porovnani a ak
tento trend bude pokracovat’ a ziskovost’ bude zachovana, pride aj ¢as na to, aby si v obdobi
silného finan¢ného cyklu banky odlozili nejaké peniaze bokom, preto zvdzime zvySenie
proticyklického kapitalového vankasa. Zmienim sa este o sektore dochodkovych a podielovych
fondov, kde tak isto vidime pozitivne trendy, su to hlavne rekordné prirastky aktiv v
déchodkovych a podielovych fondoch, je to aj nominalne zhodnocovanie investicie, aj ked’
pocas |. stvrtroku doslo k istej korekcii a pokial’ ide o skladbu tejto investicie dochadza nam
k vyraznej preferencii najmi akciovej zlozky atoto predpokladame, Ze bude trend aj

v budicom obdobi. Dakujem za pozornost’.

Peter Majer, hovorca NBS

Dakujem a teraz o prezentaciu prosim pana Mareka Li¢aka.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS

Dakujem pekne za slovo. Ja sa pokasim doplnit’ niektoré veci, ktoré pan Dvofacek spominal
a skor to ukazat’ na grafoch, v nejakych ¢islach, aby ste mali jasnejSiu predstavu ako vnimame
posledny vyvoj. Pan Dvoracek spominal, Ze tato sprava je takd pestrejSia, no ja musim povedat’
za autorov analyzy, Ze vzdy, ked’ je také pestré obdobie pre nas je ta prace extrémne narocna,
lebo akonahle mame nové trendy a pomerne neocakavané a prudko meniace sa, kvantifikovat’
tieto trendy a skusit’ vyhodnotit’ ¢o mozu spdsobit’ s financnou stabilitou je vzdy pomerne
naro¢né. Cize tazka praca, ale myslim, Ze tie zistenia a tie trendy, ktoré vam chceme ukéazat
stoja ozaj za to. Takze mozno najprv taky popis o ¢om je ta sprava, ¢ize je to v prvom rade
pohlad dopredu, pretoZze vojna na Ukrajine strasne vela zmenila. Zmeni sa predpoklad
0 ekonomickom raste, inflacii, dodavatel'sko-odberatel'ské vzt'ahy a pre nas je straSne ddlezité
vidiet’, ¢o toto nové prostredie sposobi s finanénym sektorom, podnikmi, domacnosti, pretoze
prave voci nim banky st vystavené, ¢iZe je to hlavne o pohl'ade dopredu. Samozrejme nemame
kristal'ova gulu, s dadtami, ktoré sme mali sme skusili urobit’ nejaka simulaciu a pozriet’ sa ¢o
by to mohlo sposobit’. Druha takd dominantné téma sa tyka rastu tverov na byvanie. Uz pan
Dvoracek spominal, Ze tento trend pokracuje a najmé vyrazne zosilnel v Il. polroku 2021.
V podstate pokracoval aj v tom |. kvartali 2022, ¢ize ukazeme si aké su tie trendy, ¢o, aké su

teda dovody a tak isto ukdzeme si o s tym planujeme robit. Samozrejme najdete eSte vel'a



inych tém a vzdy na tlacovej konferencii vam odporucam ako také prijemné vecerné Citanie,
asi nie pre deti, ale urcite pri tomto nezaspite. Dobre, takze pod'me k jednotlivym cCastiam.

Vel'mi kratko — externé prostredie. Je to mozno slide, ktory poznate, pravidelne ho
davame, ale je vel'mi dolezity, pretoze Soky pre financnu stabilitu vzdy prichadzaju z externého
prostredia, minimalne na Slovensku, vel'mi kratko. Covid sme zvladli pomerne dobre, uz
Vv minulosti sme vam ukazali ako vyzerali podniky na konci roka 2020, v tejto sprave vam
ukazujem ako vyzerajii na konci roka 2021 a ta situdcia nie je samozrejme tak dobra ako v 2019,
plati to pre viaceré sektory, ale celkovo vnimame, ze podniky zvladli covid vel'mi dobre, Cize,
ked’ si pozrieme niektoré hrubé ukazovatele ako vyzera ziskovost,, primeranost, likvidita, tak
tie su v podstate stale na pozitivnych urovniach. Podobne aj domacnosti, nevideli sme Ziadne
vyrazné Soky a V podstate do tych novych vyziev, ktoré ocakavame, ¢i uz su to podniky,
domacnosti, banky, vstupujeme v pomerne dobre;j situacii. Vel'mi kratko k novym vyzvam, uz
to bolo spominané - o¢akdvame pomalsi ekonomicky rast, tak isto pokraCovanie alebo d’alSie
naruSovanie dodavatel'sko-odberatel'skych vzt'ahov, ¢o sa pravdepodobne bude eSte viac
prejavovat na inflacii, ¢ize oCakavame, ze inflacia bude na zvysSenych urovniach, o¢akavame,
7e bude sa a uz sa zaCala menit’ aj menova politika, ¢ize ¢o vidime na finanénych trhoch je
postupné sprisiovanie finanénych podmienok ato st pomerne velké vyzvy pre financna
stabilitu.

Pod’'me teraz k rastu uverov na byvanie. Uz sme spominali, Ze je to trend, ktory
v podstate sme tu mali dlhodobo, ale ak sa pozriete na ten vyvoj medzi 2016 a 2020 rokom tak
jednak hlavne vplyvom teda naSich opatreni, ale aj postupnou saturaciou trhu, ten trh sa
postupne stabilizoval. CiZe uvery na byvanie nam postupne klesali z pohl'adu tempa ich rastu.
Od marca, aprila 2021 sa nam tempo znova vyrazne zrychlilo. Je tam niekol’ko faz. Tie prvé
mesiace 2021 to bolo hlavne eSte 0 post-covidovom vyvoji, ¢ize l'udia sa vracali po
lockdownoch av podstate minali tie uspory, ktoré mali, ale to nam sposobilo, ze ceny
nehnutelnosti ndm zacali pomerne vyrazne rast’. Akonahle rastli ceny nehnutel'nosti, zvySovala
sa priemerna vyska objemu poskytnutych Gverov, to nam stiplo takmer o 20 % a tak sa nam
roztacala urcitd Spirdla. Postupne nam do toho prisli obavy o inflaciu, ¢iZe urcité cast’ klientov
vnimala inflaciu alebo teda kupu nehnutel'nosti ako ochranu pred vyssou inflaciou, ¢ize aj to
nam d’alej zvySovalo dopyt. Pocas celého toho obdobia sme mali pomerne vyrazné aj
refinancovanie uverov. Na zaciatku to bolo hlavne teda nizkymi sadzbami, ale postupne, ¢o
zaCalo dominovat’ je snaha refinancovat’ s ciel'om ziskat’ dlhSiu fixaciu urokovej sadzby, o je
fajn. V sprave najdete nejaké grafy, Cisla, ktoré ukazuju, ze minimalne pri tom toku novych

uverov, asi az 30 %, tretina tych Gverov uz ma fixaciu 10 rokov, €izZe klienti sa snazia zafixovat’



dlhSie trokové sadzby. Samozrejme vacSinou pri tom refinancovani vzdy dochadzalo
k navySeniu, €ize preto vidime takyto vyrazny rast uverov na byvanie. Z naSho pohl'adu, ked’
to hodnotime, je vzdy vel'mi ddlezité pozriet’ sa aky je vztah medzi rastom objemom tuveru,
dlhu a fundamentami a samozrejme uz na prvy pohl'ad vyzera, Ze prijmy takto vyrazne nerastli
v roku 2021 ako vidime rast dlhu klientov, ale na druhej strane stale plati pri vacsine klientov
vidime, Ze ta situicia je pomerne stabilnd. Cize ked’ si aj pozrieme napriklad vyvoj a tzv. DSTI,
¢ize pomeru splatky uveru k prijmu klientov, viac-menej to bolo stabilné, nejako vyrazne ndm
to nerastlo. Podobne je aj vyvoj priemerné¢ho LTV, ¢iZze objem uveru k hodnote zabezpecenia
bolo stabilné, ale to ¢o nam rastlo, je v ur¢itych skupinach klientov vyssi rast dlhu voéi prijmu.
A eite si k tomu povieme, kde sa nam to najviac prejavovalo. CiZe i§lo hlavne o narast DTI,
¢ize dlh nam rastol rychlejsie ako prijem klientov. Neplatilo to vSade, ale vyraznejSie sa ndm to
prejavilo hlavne v skupine klientov, ktori boli aktivni pri refinancovani s navy$enim, tam to
bolo hadam najdominantnejsie, ¢ize najvacsi narast DTI je prave pri tychto klientov. Ako to
viac-menej fungovalo, vel'a krat zoberte si klienta, ktory ma napriklad 35 rokov, zoberie si svoj
prvy uver apo nejakej dobe ¢i uz vlastnym rozhodnutim alebo mu zavold banka alebo
sprostredkovatel'ov si chce refinancovat’ aver. To je fajn, pretoze vicsinou je ta sadzba niZSia,
ale v mnohych pripadoch dochadzalo k vyraznému navyseniu tychto uverov, priemerne 15 az
20 tis. eur navySenie tohto tveru. Na konci dia sa ukazalo, ze to navySenie bolo podstatne
vyraznejSie ako zvySovanie prijmu tychto klientov. A vicSinou ked’ ten klient nechcel mat
vys§iu splatku mesaénil, tak urobil to, Ze si predizil splatnost’ a znova iSiel na tridsat’roénu
maturitu. CiZe stalo sa ndm to, Ze po piatich rokoch splacania klient si znova predizil na 30
rokov a zistime, Ze uz splaca 35 rokov, uz to nie je ta tridsatroéna maturita. A samozrejme
stavalo sa nam velakrat to pri vdcSine tychto tverov, Ze splatnost’ tychto iverov nam uz
presahovala do dochodkového veku. Tu uvddzame jednu taku Statistiku, ked’ sme si zobrali
klientov, ktori boli v roku 2018 v portfoliu bank a pozreli sme sa kde su ti klienti v roku 2021,
tak prirodzene by sme ocakavali, Ze ti klienti budu splacat’ Givery, ale aZ Stvrtina iverov mala
pomerne vyrazné navySenie Uveru, Cize Ziadne splécanie, ale v podstate zvySovanie tych
uverov. Kde je riziko - samozrejme to rozhodnutie tych klientov - ale riziko vnimame najmé
V tom, Ze ti klienti, ked’ budu prechadzat’ do dochodkového veku, tak vieme, Ze vtedy dochadza
k pomerne prudkému poklesu prijmu. Skusili sme urobit’ aj taka simulaciu a pozriet’ sa na to
ako ti klienti zvladnu ten prechod do dochodku a ¢i budu schopni splacat’ svoje tivery s tym, Ze
sme predpokladali, ze teda budi navySovat’, refinancovat’ svoje uvery a vychddza ndm, ze
vV tomto obdobi az takmer 9 % klientov by mohlo byt v pomerne tazkej financ¢nej pozicii

a mohli by mat’ problémy so splacanim tveru. CiZe tam to vnimame - riziko, ¢iZe je to hlavne



pri klientoch, ktori ida do dochodku a ukazuje sa, Ze to riziko je viac pritomnejSie hlavne pri
star§ich klientoch. Cize ked’ som spominal, nie ani tak mladi klienti, ale prave ti, ktori
v Styridsiatke a neskorsie si refinancuju a zvysuju uver. Cize este sa vratime k tomu aké kroky
V tejto oblasti planujeme. Mozno este jednu zaujimavost’ k tejto téme - v sprave najdete aj taky
zaujimavy graf, kde ukazujeme aky je vyvoj financnych aktiv domécnosti z pohl'adu veku na
Slovensku a v Eurdpskej tnii. A to je v podstate vysledok tohto trendu, ze finan¢né aktiva u nas
st strasne nizke. Kym na zapade to funguje tak, Ze klient si zoberie uver, ak ho postupne splaca
a prijem mu rastie, tak klient si popri tom kumuluje aktiva, pretoze splatka mu tvori stale mensiu
cast’ jeho prijmu. U nés to nefunguje, ¢ize akonahle klient neustale si navySuje uver, nema
priestor na vytvaranie financnych rezerv. Je tam krasny graf, ktory ukazuje, ze ¢im ste starsi
v Europskej Gnii, mate stale viac finanénych aktiv, u nas ¢im ste star$i, aktiva vam nerastq, to
o vam rastie je va§ dlh. Cize do dochodku nejdeme s balikom finanénych aktiv, ktory by ndam
mozno slazil ako nejaky vanka§ na nejaké nepredvidané udalosti, ale v podstate s balikom
vel’kého dlhu. Dobre, ale to eSte spomeniem ako chceme na tento trend reagovat. Kratko
k cenam nehnutel'nosti — pan Dvoracek spominal vel'mi silny narast cien nehnutel'nosti, uz na
predosSlom grafe sme aj ukazali ako asi stupli. Ten posledny udaj hovori o raste cien
nehnutel’nosti na Urovni takmer 25 %. Samozrejme je vela dovodov, ktoré uz boli
komunikované v poslednych dioch. Pre nas, ¢o je dolezité, znova vztah medzi rastom cien
nehnutel’nosti a fundamentami. Samozrejme ak sa pozrieme teraz v poslednych mesiacoch,
V poslednom roku, tak ten rast bol extrémny auZ tazko hovorit o nejakom vztahu
s fundamentami a koniec koncov to sa nam prejavuje aj na takom indikatore dostupnosti
byvania, ktory v podstate hovori to, ¢i si T'udia moéZzu dovolit’ zo svojho prijmu kupit
nehnutelnost’. Na tomto grafe mate ten indikator pre rézne prijmové kategorie. Ak sa pozriete
na ten taky dlhodobejsi vyvoj aZ po rok 2020, tak sa ukazuje, Ze tie nehnutel'nosti boli pomerne
ten trend bol pozitivny. Dva dévody — prvy dovod — rastli nam prijmy a druhy dévod — klesali
urokové sadzby, to ndm vyrazne pomahalo. Od roku 2021, asi od polovice 2021 vidite, Ze
dostupnost prudko klesa, hlavne k voli tomu, Ze ceny nehnutel'nosti zacali vyrazne rast’. Urobili
sme aj simuldciu do konca roka 2022, ¢ize ked’ k tomu priddme nérast sadzieb, ked’ k tomu
pridame eSte narast inflacie, tak v podstate vSetky tieto faktory spdsobujli, ze dostupnost’ ndm
bude vyrazne klesat. Povedané l'udskou recou, stile menej l'udi si bude moct dovolit
nehnutel’nost’, resp. kupit’ nehnutel'nost’ v takej vel'kosti ako chceli predtym. Pan Dvotacek uz
spominal, Ze vychadza nam z toho, Ze hlavne by sa to malo dotknut’ tych najnizSich prijmovych

kategorii, ¢ize dolezité je hladat’ nejaku alternativu aj pre tieto skupiny obyvatel'stva. ESte



mozno dvoma vetami o tom, ¢o oCakavame od tohto trhu, lebo tie Cisla su ozaj extrémne. Uz
sme naznacovali, ze viacer¢ faktory, ktoré vplyvaji aj na dopyt klientov po nehnutelnostiach
sa budu zhorSovat, ¢i uZ je to néarast urokovych sadzieb, ktory uz klienti pocitili hlavne pokial
si chcete zobrat’ novy uver, tie sadzby su na inej trovni ako byvali v minulosti. Inflacia bude
stale viac znizovat’ disponibilny prijem klientov. CiZe vyzera to, Ze ta dostupnost’ bude klesat’
aj dopyt bude klesat. Na druhej strane neocakdvame nejaké prudké korekcie cien, pretoze
ponuka je stdle obmedzend, tak isto ndm rastu ceny vstupov V stavebnictve, ¢ize Coskoro
ocakéavame nejaké postupné spomalovanie tempa rastu iverov.

Dobre, pod'me teraz na tie pohl'ady dopredu, €iZe uz sme spominali pomerne naro¢né
obdobie, ktoré bude prinasat’ viaceré vyzvy pre domécnosti, pre podniky. Pre banky je dolezité
ako to podniky a domacnosti zvladnu, pretoze gro ich biznisu je postavené na poskytovani
uverov domécnostiam a podnikom. Pod'me sa najprv pozriet’ na podniky. VécSina z vas su
V podstate ekonomicki, ste ekonomicki novinari, ¢ize, viete, Ze to ¢o podniky najviac trapi su
vstupy, jednak dostupnost’ vstupov, ¢i V podstate ich zlozenie, aby som mohol vyrabat’ a druha
téma st ceny tych vstupov. Tu dostupnost’ — to je vel'mi t'azké simulovat, ale na ¢o sme sa
pozreli, zobrali sme si vzorku podnikov pomerne vel’kq, asi 120 tis. individualnych podnikov,
zobrali sme si ich finan¢nt poziciu a pozreli sme sa ako zvladnu najblizsie tri roky vyrazny
narast cien vstupov - Ceny energii, ceny tovarov, sluzieb, tak isto nédklady na zamestnancov
a pozreli sme sa, €1 tie podniky st na to pripravené. Na tomto grafe napravo uplne mate moznost’
vidiet’, Ze aké percento z portfolia bankovych tverov budu uvery alebo podniky, ktoré budi
v tazkej finanénej pozicii. To znamena, Ze ten narast nakladov bude pomerne enormny a tie
Samozrejme, nie kazdy podnik automaticky zlyhd, ten nas$ odhad narastu moznych zlyhanych
Giverov je na tirovni asi 6 % v horizonte 3 rokov. Cize vychadza to, Ze podniky budu citlivé na
to najblizsie obdobie, ale samozrejme neznamena, ze hned’ sa to prejavi v rovnakej miere aj na
zlyhanosti. Co je doleZité - pri tejto simulcii, neratame s podporou vlady, to znamena je to
Cisto matematicka simulacia, kde st momentalne podniky a ¢o mdze nova situacia s nimi
sposobit’. Samozrejme akakol'vek pomoc zo strany vlady tie dopady moze vyrazne zniZit'.

Pod’me sa pozriet’ na domacnosti. Domacnosti tak isto budu citlivé na to nasledujlice
obdobie. To ¢o sme simulovali alebo na o sme sa pozerali, je ako bude na domacnosti vplyvat
jednak narast inflacie, tak isto ako bude vplyvat’ nérast irokovych sadzieb a v tzv. stresovom
scenari sme eSte simulovali aj narast nezamestnanosti a straty prijmu v dosledku narastu
nezamestnanosti. Stucastou tej simulacie je tiez vlastne pohlad na to, ako sa asi prijmy

obyvatel'stva mézu vyvijat. Co vidime na tomto grafe, Ze ta citlivost’ domécnosti je vyssia ako



pri podnikoch, ¢ize nebudu az tak citlivé na ten negativny vyvoj ako v pripade podnikov, ak sa
pozrieme na tie celkové Cisla, tak v horizonte 3 rokov asi 3 % uverov na byvanie moze byt
Vv situdcii, kde tie vydavky budu vyssie ako prijmy, ¢ize v tazsej situdcii. Je t0 mierne vyssie
¢islo ako sme videli v minulosti, ¢ize nevyzerd to az tak dramaticky, pri spotrebitel'skych
uveroch su to asi 4 %. Ale ¢o je podl'a mna vel'mi zaujimavy pohl'ad — je na ta Struktaru tych
dopadov. Cize ak sa na to pozrieme, vidime Ze tym hlavnym $okom uz nebude uZ ani tak
nezamestnanost’, hlavne teda v zakladnom scenari, dokonca ani narast urokovych sadzieb sa
neukazuje ako ten dominantny faktor, ale to, na ¢o budii domécnosti citlivé, bude hlavne vyssia
inflacia. Lebo to je v podstate faktor, ktory postihne kazdého. V pripade narastu sadzieb plati,
ze dotknuty je ten, kto ma v tej blizkej budtcnosti refixaciu trokovej sadzby, ale ukazuje sa, Ze
vel'a I'udi si v poslednej dobe, ale aj v minulosti posuvalo ti fixaciu na horizont 3 az 5 rokov.
Cize to je fajn, Cize l'udia od tohto budu uchraneni, ale inflacia v podstate postihne kazdého.
Samozrejme ten dopad do vel'kej miery zavisi od toho, ako sa bude vyvijat’ prijmova stranka,
¢i prijem dokaze pokryt’ zvySené néklady na inflaciu, rast irokovych sadzieb. Ak sa pozrieme
na ti celkovu vzorku klientov, ktori su v bankovych portfélidch, tak ndm to vychadza, ze asi
polovica klientov zaznamena v tom horizonte 3 rokov zhorSenie ich finan¢nej pozicie. Pan
Dvotacek spominal vel'mi dolezita vec - ked” vidim, Ze inflacia je dominantny faktor, tak
nastdva taky zaujimavy efekt, pozerali sme sa na tych klientov, ktori mézu byt v tych
finan¢nych problémoch, tak vela z tych klientov bude mat’ vyssie vydavky ako prijmy, ale len
mierne, ¢ize budu len tak trochu na hrane, o stvisi s tym, Ze ta inflacia pdsobi postupne. Preto
je vel'mi dolezité, aby si klienti pravidelne monitorovali svoj prijem, pravidelne kazdy mesiac
sledovali, ¢o im vydavky sposobuju a kde sa postvaji so svojim rozpoctom. A takto sa da
zamedzit’ tomu, aby ti klienti mali v budicnosti problém so splacanim iveru. Samozrejme to je
jedna z moznosti.

Dobre, predposledny slide, ¢o teda vSetky tieto nové trendy mozu sposobit’ v bankovom
sektore. Tak vyzera to, Ze banky by mali ostat’ odolné, ¢iZe nemame nejaku obavu o to, jednak
kvoli tomu, Ze banky uz teraz vstupuju do tohto obdobia s pomerne silnou kapitdlovou poziciou.
Cize otakavame, Ze budi uréité straty z podnikov, domacnosti, hlavne teda by sa mohli prejavit’
Vv pripade podnikov, ale banky by mali byt odolné, dokonca aj v pomerne silnom stresovom
scenari, kde o¢akdvame vel'mi negativny vyvoj €o sa tyka ekonomického rastu, inflacie, tam
ocakévame, Ze banky sice zaznamenaju prudky pokles zisku, ale stale by mali byt ziskové.
Kapital poklesne, ale nemalo by to byt’ az tak vyrazne dramatické.

Dobre, a posledny slide, teda ako makroprudencialna politika chce reagovat’ na tento

vyvoj. Najprv mozno uvediem na tie rizika, ktoré o¢akdvam dopredu, no t4 makroprudencialna



politika nemé nejaké silné nastroje, ale dolezité je hovorit’ o tych rizikach, hovorit’ o tych
moznych dopadoch a tak vlastne podniky, domacnosti na to pripravit. Ale uz sme spominali
tak isto rast dlhu a domacnosti, hlavne teda v urcitych skupinach, teda hlavne klienti od ur¢itého
veku a hlavne ti teda, ktorych maturita uverov pojde az do dochodkového veku. Takze v tomto
pripade ako pan Dvotacek naznacil, chceme upravit’ limit, tzv. DTI, ¢ize celkovy objem dlhu
k prijmom obyvatel'stva, s tym, ze nad’alej ostane na 8 % tej urovni pre vacsinu klientov, ale od
ur¢itého veku by sa mal postupne sprisiiovat’ a hlavne len pre klientov, ktori vstupuju so
splatnostou do dochodkového veku. Co je dolezité, neotakavame Ziadny vyrazny dopad, lebo
uz momentalne banky sa takto spravaju, to znamena, ak ste 50 — ro¢ny klient, nedostanete taky
velky uver ako ked” mate 30 rokov, podobne ked’ mate 60-ku, ten objem Gveru je podstatne
niz§i. Cize &o chceme urobit — v podstate je zastavit' ten trend zhorSovania, pretoze kazdy
mesiac sme videli, Ze t4 krivka, to o v podstate banky umoziovali, sa ndm neustéle posuvala,
Cize skor ide 0 zastavenie tych trendov, a preto neo¢akavame, ze zrazu nam nejako vyrazne
poklesne objem uverov, nie, chceme len zastavit’ tieto trendy. No a druha taka téma, je skor
taka pozitivnejsia, pretoze vieme, Ze tu mame plan obnovy, jeden z tych projektov sa tyka aj
rekons$trukcie domov s cielom zvysit’ vlastne efektivitu, energeticku efektivitu, takZze chceme
sa tak isto zapojit’ do tohto planu, vieme Ze vela klientov ma o to zaujem, ale Cast’ tych investicii
musi byt financovana aj cez uvery, ¢ize v tomto pripade chceme pristipit kK miernejSim
podmienkam pri tychto spotrebitel'skych uveroch, &ize chceme jednak prediZit maximalnu
splatnost’ tych tverov z 8 na 10 rokov, zaroven, ked’ze predpokladame urciti energetickl
usporu, tak tato energetickd Gispora bude pomahat’ pri vypocte ukazovatel’a schopnosti splacat’
tver. Cize tym padom ten dopad ma byt pozitivny a odakdvame, Ze objem tverov, ktory si
klienti m6Zzu zobrat na tieto ucely, bude vys$si. Damy a pani, to je vSetko aj z mojej strany a nech

paci, cakame na vase otazky.

Peter Majer, hovorca NBS
Dakujem, pekne, prvé otazka pre TA3.

Redaktor, TA3
Pri tych simulaciach ste ratali s akym tempom zvySovania trokovych sadzieb, pretoze Europska

centralna banka je zatial' zdrzanlivé, zatial’ o v Cesku to nabralo pomerne rychly spad.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru financ¢nej stability NBS



Ak mdzem ja teda, je to dobra otazka, tu mozno ukazem vlastne to, ako dynamicky bol vyvoj,
pretoze ked’ robite takil komplexnu simuldciu, za¢inali sme to robit’ niekedy koncom marca, tak
vtedy sme ratali, dobre, Ze tie tirokové sadzby mozu stipnut’, hovorime priamo uvery na
byvanie, 0 nejaké 2 percentualne body v horizonte 3 rokov, ¢o sa nam teraz ukazuje, ze asi je
pomerne slaby predpoklad, a vidime ako vyrazne zacali tirokové sadzby rast’, ako banky zacali
vyraznejSie reagovat’ na zmeny trhovych podmienok, ¢ize v zakladnej simulécii hovorime o 2
— 3 percentualnych bodoch, teda narast arokovych sadzieb, ale nasledne sme museli hned’
reagovat’ a uz sme aj robili SO scenarmi 4 — 5 percentualnych bodov. CiZe ukazuje sa, Ze ten
narast sadzieb moze byt vyraznejsi pri urokovych sadzbach, samozrejme su to simuldcie,
nevieme, ze vlastne kde bude realita, ako sa banky budu spravat’. Ale ¢o chcem povedat’, Ze aj
pri tom silnejSom ndraste irokovych sadzieb domacnosti su pomerne odolné, pretoze velka
Cast’ Gverov je zafixovanych. My sme uz aj niekde uvadzali, ale teraz v sprave znova ta
informaciu najdete, tento rok bude refixovanych asi 15 % uverov, ¢ize to je ta ¢ast’, ktora bude
citliva na rast sadzieb, buduci rok to bude asi 22 %, Cize zda sa, ze v blizkej buducnosti az tak

vela klientov nepociti narast sadzieb.

Redaktor, TA3
Ten podnikatel'sky sektor ste mali rozdeleny na malé podniky, stredné, vel'ké, viete to rozlisit
aj na zéklade ich zamerania, ¢i je to gastrosektor, priemysel a tak d’alej, ktory sektor sa moze

ocitnat’ najviac v problémoch?

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS
Urcite vieme, ale prizndm sa, zatial’ sme to nerobili v tejto sprave, skor sme sa zamerali prave

na tu velkost, ale samozrejme budi aj rozdiely podl'a sektorov.

Vladimir Amrich, RTVS

Dobry den, ja by som sa predsa len vratil k tomu, ¢o ocCakavate pri tom sprisneni tych
striebornych hypoték, keby ste trosicka ti myslienku rozviedli, predsa len, asi mate nejaké
kvantitativne ciele, budu sa I'udia moznoze zadlZovat’ do niZSieho veku, ¢o o¢akavate, mozno

troska viac keby ste ti myslienku rozviedli.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS
Plati to, ¢o sme povedali, ¢ize uz teraz su v podstate také nepisané pravidla na trhu, ¢ize ked’

ste starsi Clovek, tak v podstate banka vam nepozicia taky objem uverov, ¢ize nasou snahou je



V podstate to nejako zastavit, preto aj hovorime, Ze tie dopady nebudu vyrazné, celkovo ratame,
7e toto opatrenie by malo zniZit tempo Gverovania asi o 1 %. Cize ked teraz hovorime
Vv podstate 0 nejakych 12 % uverov na byvanie, 1 % je v podstate uplne minimalny dopad. Ale
to, €o je pre nas dolezité, a to je, o som hovoril na zaciatku, klienti, ktori p6jdu do dochodku
prijmami, ¢ize pre nas su dolezité prave rizikd. A ked’ som na zaciatku hovoril, Ze aj pri tej
simulacii nam vychadzalo az 9 % Uverov na byvanie, ktoré mézu byt vo vaznom riziku, po
aplikacii opatrenia to klesne na 3 %, a to je pre nas podstatné, ¢ize nie ani tak rast uverov, ale
pokles rizikovosti. Zda sa, ze vela klientov ako keby si neuvedomovalo pri tom refinancovani
a predlzovani do dochodku, ze ten dochodok prinaSa Sok, prinasa Sok v poklese prijmu a v

podstate tymto im to aj pripomenieme.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS avykonny riaditel’ useku dohl’adu
a finan¢nej stability

Ja si dovolim tiez eSte nieco k tomu doplnit. V minulosti sme vam aj hovorili ¢isla, ze aké
percento z tych hypoték presahuje do doéchodkového veku, dneska hovorime priblizne
0 polovici, tak nechceme aby aj tento poc¢et nam d’alej rastol a potom je tiez vel'mi dolezité, aby
si to Pudia uvedomovali. Cize my sa snazime aj 0 tom komunikovat, my sa to snazime tym
I'ud’om vysvetlovat. Samozrejme, Ze tie opatrenia chceme nastavit’ mierne, lebo je treba uznat,
Ze budu tu aj isté pozitivne faktory, ktoré budi sposobovat’ to, Ze sa ten iver moZzno bude trosku
lahSie splacat’, ale zasa nie pre vSetkych. Hovorim o inflacnych vplyvoch, ak budu mat’ l'udia
zafixované hypotéky a sucasne budi rast’ mzdy, tak budi mat’ ako keby trosku lepSiu poziciu,
ale kazdy jeden individuélne by si to mal vediet’ vyhodnotit’ tak, aby ten rodinny rozpocet nebol

v riziku.

Vladimir Amrich, RTVS

Pri tom celkovom hypotekarnom trhu vela ste hovorili 0 moznych rizikach, videli sme tam t0
takt hokejku v tom naraste v poslednych, ja neviem, v piatich stvrtrokoch alebo podobne rastie
to zadlzovanie 20 aviac percent aneuvazovali ste predsa len nad nejakym zasahom,

sprisnovanim podmienok, moznoze - preco ste k tomu nepristipili?

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS
Urcite dobra otazka, lebo — poviem uprimne — ked’ aj sa stretdvame s nejakymi medzinarodnymi

institiciami a vidia ti hokejku ako ste to krasne nazvali, tak pytaju sa, dobre, ¢o s tym urobite?



Len pre nés je vel'mi dolezité nebyt’ tym slonom v porceldne a teraz vidime rast averov a hned’
nejako prudko zasiahnut’, ale pre nas je vel'mi dolezité ist’ priamo po tych sektoroch, kde nam
rastie riziko. To je mozno vyhoda, Ze mame na to data, Ze vieme Sa V podstate na to pozriet, a
to Co vlastne aj v tej sprave hovorime, uz sme to aj spominali napriklad, celkovy objem alebo
teda pomer splatok K prijmom v podstate nam nerastie, ani LTV nam nejako vyrazne nerastie,
rastie nam DTI a rastie iba pri konkrétnych skupinach, ¢ize nechceme teraz sekat’ vsetkych,
¢ize zoberme si mladsich klientov, ktori si bera uver, nejdu do dochodku, tak nie je dovod aj
ich kresat’, pretoze tam vidime, Zze tie prijmy su v stlade s ich dlhom. A to nechceme, chceme
ist 0zaj selektivne po tych skupinach klientov, ktori idi do nadmerného zadlZenia. CiZe
hovorim, nechceme byt’ slonom v porcelane, ktory vSetko rozbije, len preto, ze vidime hokejku,

ale ideme S$pecialne po tych skupinach, kde to riziko je.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS a vykonny riaditel’ useku dohlPadu
a finan¢nej stability

Mozno je trosku vyhoda v tom, ze v minulosti sme uz nastavili jednotlivé parametre na ista
uroven a ukazuje sa, Ze ta uroven bola spravne odhadnutd, lebo z dlhodobého hladiska sa nam
stale potvrdzuje, Ze td uroven nastavenia tychto limitov bola dostatocna, to je nakoniec aj
konstatovanie Eurdpskeho vyboru pre systémové rizika, ze nastavenie tych parametrov je
dostato¢né a preto ideme len do urcitych $pecifickych oblasti. Jedna z nich je prave strieborny
dlh a potom to, ¢o je z in¢ho stdka, a to je proticyklicky kapitalovy vankus, pokial’ by teda
nadmerny rast pokracoval a ziskovost by bola pritomna, je dobré odlozit’ nejaké peniaze bokom

v podobe navysenia toho proticyklického vankusa, ktory mame dneska na urovni 1 %.

Luboslav Kacalka, Hospodarske noviny

Dobry den, ja by som mal dve otazky. Prva sa tyka toho — hovorili ste, Ze pri refinancovani sa
spravidla navySuju tvery, asi z toho dovodu aj ten dlh voci prijmu ako keby rastol, viete to
nejako kvantifikovat’, ja neviem, Ze o kol’ko to je alebo ¢i to viete nejako kvantifikovat’ - to je

prvé otazka.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru financ¢nej stability NBS

Ano, uz som spominal, Ze to priemerné navysenie je niekde medzi 16 a 20 tis. eur, priemerné
navySenie tychto averov, tiez sme hovorili, Ze v podstate robi to asi $tvrtina klientov, ked’ sme
porovnali 2018 — 2021. Mozno na ilustraciu, vel'akrat nam banky aj rozpravaju, no dobre,

navysuju, ale klient urobi mimoriadne splatky a splati Giver, ale to sa nam ukazuje, Ze to klienti



nerobia. Ked’ sme sa pozreli znova na nejaky vyvoj, asi len menej ako 10 % klientov urobilo
nejakt mimoriadnu splatku, ¢ize v podstate ta téza, Co bola v minulosti, Ze sme konzervativni

¢o sa tyka dlhov, asi uz neplati, skor sa zda, ze sme si dlhy obl'ubili.

Luboslav Kacalka, Hospodarske noviny

Potom taka hypotetickd otazka - banky budi nejakym sposobom nastavovat’ sadzby do
buducnosti s tym, ze klient je momentalne vo vyhode vd’aka tomu, ze ten poplatok za pred¢asné
splatenie je iba 1 % a pravdepodobne to aj bude zohl'adiiované v tych Grokovych sadzbach, lebo
banky potom budu v urcitej nevyhode, €ize chcem sa opytat’, ¢i ste nejako mozno modelovali
aj to, ze ¢i ak by, to je hypoteticka otazka, ak by povedzme ten poplatok za pred¢asné splatenie
vzrastol, ze ¢i by td priemerna sadzba, respektive t4 sadzba pre toho klienta nemohla byt

priaznivejSia potom.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru financ¢nej stability NBS
Prizname sa, toto sme nesimulovali, ale asi dobry podnet, aby sme sa na to pozreli ¢o by to

S tym trhom urobilo.

Luboslav Kacalka, Hospodarske noviny
Posledna uz iba technicka otazocka, vy ste hovorili o tom dochodkovom veku. Ten dochodkovy

vek mate pevne stanoveny alebo pocitate vlastne s takym tym kizavym posavanim?

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS

O tom sme debatovali, ono v podstate tu sa berie, Ze pokial’ prekrocis 64, ale celé to nastavenie
potom - a to najdete v sprave - v podstate vychadza, ze idealne by bolo, keby klient splatil do
70-tky, ¢ize ked’ je schopny splatit’ do 70-tky, tak v podstate ten dopad by nemal byt taky nejaky
vyrazny.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS a vykonny riaditel’ useku dohladu
a finanénej stability

Mame aj do 75-tKy totiz niektoré tivery, takze o tom hovorime.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS
Ono problém je v tom, ze neustale sa nam to posuva, este niekol’ko rokov dozadu v podstate

mozno to bola 70-tka, teraz uz ideme na 75-tku, najdeme aj iné extrémy.



Luboslav Kacalka, Hospodarske noviny
Prepacte, este ste ma zaujali s tym uverom do 75-tky, ¢i ste sa nezaujimali o to, ze povedzme
aké je to profesijné postavenie toho ¢loveka, lebo predpokladam, Ze vysokoskolsky profesor asi

to zvladne skor ako nejaky robotnik v tovarni.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS

Nie, toto sme, aZ takto do hibky sme nesli, ale v podstate ¢o sme pozerali je, e & ti klienti,
ktori maju splatnost’ az do doéchodku, ¢i predsa len nie su trosku vyssie-prijmovi, ale nevideli
sme to, nevideli sme, Ze by to prave boli nejaki lepsi klienti, v podstate zda sa, Ze je to prave ta
masa klientov, ¢ize ktora si nevie dovolit’ zaplatit’ nejaku ta splatku v ¢ase ked’ refinancuje
alebo berie vacsi uver a predizi si ta splatku, predlzuje do dochodku. Cize keby to bolo ako
hovorite, to znamend, Ze su to skor ti lepsi klienti, odolnej$i, tak vtedy moZzno mame menSie

obavy, ale hovorim, je to skor ta masa klientov.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS a vykonny riaditel’ useku dohladu
a finan¢nej stability
Mozno ti profesori musia pracovat’ dlhsie, pretoze pocas aktivneho veku menej zarobili, takze

to je vSetko relativne.

Vladimir Amrich, RTVS
Takéa mozno laicka otdzka, ale Casto sa to hovori vo verejnosti, Ze inflacia je dobré pre dlznikov,
vy teraz varujete pred tym, Ze ta inflacia moze byt predsa len nedobra pre dlznikov, keby ste

moznoze vysvetlili tento nejaky rozpor.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finanénej stability NBS

Ono ani nie je vtom rozpor, inflacia a priori kazdého zasiahne, pretoze vam znizuje
disponibilny prijem. Ten celkovy dopad je v podstate o tom, ako sa vam vyvija vas prijem.
Cize, ked’ vas prijem dokaZze pokryt ten narast vydavkov a tak isto narast sadzieb, tak ste na
tom celkom dobre a vSimnite si ti prva vetu, ktora mame na tomto slide, ona v podstate hovori,
ze ked sme robili tu simulaciu pre vSetkych klientov bank, tak asi len polovica klientov
v horizonte 3 rokov v dosledku inflacie, rastu sadzieb, bude v horsej situacii, ale vychadza, ze

druha polovica bude bud’ v podstate v rovnakej alebo v este mierne lepsej situacii, kde sa



ocakéva, ze prijmy mozu vzrast’ vyraznejsie ako prave inflacia, €ize do vel'kej miery je to prave

0 vzt'ahu ako sa vyvija prijem a prave tie negativne faktory.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS a vykonny riaditel’ useku dohl’adu
a financnej stability

A vsetko so vSetkym suvisi, hovorili sme, Ze podniky by sa mohli dostat’ do istych problémov,
samozrejme pokial’ bude mat’ podnik problémy si bude strazit’ tiez svoje naklady. Co nebude
zvySovat — tak bude zvySovat menej mzdy. Cize zamestnanci v podnikoch, ktoré budu
V problémoch, budu na tom horsie ako v inych podnikoch a tito si budi musiet’ strazit’ svoje
rodinné rozpocCty viac, samozrejme bude to zavisiet' aj od ich, od toho, do akej prijmove;j

skupiny patria, do akej miery st zadlzeni, takze to vSetko je vel'mi, vel'mi uzko prepojené.

Marek Li¢ak, riaditel’ odboru finané¢nej stability NBS

ESte mozno jedna myslienka k tomu, co pan Dvotacek rozprava. Ked’ sa pozerame na ten dopad
na podnikovy sektor, kde sme simulovali narast nakladov - vel'mi ddlezité¢ ako podniky ten
narast nakladov pretavia do tych svojich vystupov, to je kI'icova myslienka a my sme sa pozreli
na Il. polrok 2021, lebo uz vtedy, ked’ si pamitate, energie vyrazne rastli, rastli vstupy pre
podniky. Zobrali sme si individualne podniky a pozreli sme sa kol'ko z tych podnikov ako
prenieslo tie naklady na svoje vystupy do tych koncovych cien. Ukazalo sa, ze asi takmer
polovica podnikov to dokézalo priblizne 1:1 a to naznacuje, Ze podniky vedia byt flexibilné.
Asi 20 % podnikov dokazalo tie naklady preniest’ eSte vyraznejSie do svojich trzieb, ¢iZe trzby
mali este vyraznejSie ako samotné naklady, samozrejme asi 25 % podnikov bolo v tazsej
situacii, ale aj to len naznacuje , ze aj podniky vedeli pomerne flexibilne reagovat v I1. polroku

2021.

Peter Majer, hovorca NBS
Pozriem, ¢i eSte maju nejaké otazky, myslim si, ze nie. To je od nas vSetko, dakujeme, Ze ste

prisli a prajeme pekny den.

Vladimir Dvoracek, ¢len Bankovej rady NBS avykonny riaditel useku dohladu
a financnej stability

Pekny den, dovidenia.



